万家灯火才是这个行业裂变最快的途径
如何开好小型沙龙会
10-20人沙龙会会前准备
①人员安排：3-5人小组
主持人：开场暖场+会议收尾
主讲老师：产品+公司+模式
产品分享老师：案例分享
会务人员：会议布置
确定沙龙时间和地点，出台相关邀约方案和话术（建议工作室固定时间）
②客户邀约方案
邀请专家老师讲解脑机接口-脑部抗衰万亿蓝海财富趋势，赚钱新途径
报名前5名送价值960元大脑21项健康检测（包含电子报告）+专家解读
微信群发话术：
亲爱的，我今年准备启动脑机接口+脑抗衰项目
11月1号，在XXX邀请了专家来讲脑机趋势+脑部健康科普
报名前5名还送价值960元脑机检测+电子报告解读，可以提前筛查心梗脑梗，抑郁焦虑风险、睡眠障碍和老年痴呆等大脑退行性病变等神经系统问题、这次机会难得，需要我帮你申请一个名额吗？
电话邀约话术：
XX总，你现在方便不，和你说个好事啊，我今年不是准备转型做脑机接口脑抗衰项目了吗，那正好这次公司有个脑机接口的公益活动放在我们这边，我手上有一个名额想邀请你来参加，一来是可以听下专家来给我们科普保护大脑的知识，其次呢可以免费脑机检测+电子报告解读，现在三甲医院里面做一次起码960元以上，这个对你很有好处的，你把时间安排好，可以的话，我就帮你申请名额。
③客户分析会前会（沙龙会前一天）
把已经确定参加的客户信息，提前再线上或者线下进行碰撞
1.目的是把客户进行分类
A类：有钱、有资源、急需脑部解决方案，正在找项目机会、成交概率高的
B类：比A类弱一级，成交概率中等
第二天的沙龙会重点放在A类客户身上！包括脑机检测，A类客户VIP服务
2. 目标业绩设定，比如这次新人8人，老人6人，最低目标设定8*3500
如果有已经收钱的客户，可以的话让这个客户在沙龙上分享2-3分钟为什么选择加入乘星吻月，可以送这个新人一些小礼物（让新人搞定新人）

④沙龙会前2小时准备
1. 确定电视屏或者投屏是否可以使用
2. 确定是否课件PPT播放有声音（这个很容易忽略）
3. 可以准备简易茶歇（不要有瓜子类，干扰会议）
4. 再次让伙伴给客户发温馨提示（比如停车、比如怎么找到会场）
5. 所有成员状态准备！
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沙龙会流程
13:30   主持人暖场——主持人
13:40 《新品+孤品+脑机》——主讲老师
14:40   产品分享——分享老师
15:00   模式+收口——主讲老师
15:20   公布政策+促单——主持人

促单须知：
让已经成交的客户分享（需要提前定向）
车轮战打法（外来和尚好念经）
活动政策压单（错过今天就没了）
卡位的重要性（算账的时候一定要讲）

沙龙会会后会流程
1. 总结会议需要提升的
2. 做好客户跟进计划
3. 计划下一场沙龙会


